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Maximizamos la
rentabilidad de tu
negooio dental en
mas de un 30 %.

Paco Coloma

Optimizacion Financieray
Estrategica

Método PIN

Programa de Inteligencia de Negocio

Negocios dentales Y 4



El Método PIN: Resultados que logramos

El Programa de Inteligencia de Negocio (PIN) esta creado para lograr resultados significativos en la gestion de los Negocios

dentales ( sostenido en los 4 pilares claves: capital humano, estrategia, clientes y Finanzas-caja-)

I~ Duplicacion de la caja o Aumento de la rentabilidad
Pasar de ganar 5 a ganar 10, si implantamos con Mejorar la rentabilidad del negocio a través de
éxito el PIN duplicamos la caja. herramientas de gestidn y control personalizadas.
5z Escalabilidad del negocio ® Ahorro de tiempo al gerente
Aplicar herramientas de estrategia y finanzas Asumir la gestion de finanzas y estrategia,
(Método DFV y PIN) para escalar el negocio y liberando valioso tiempo al gerente para que se
alcanzar nuevos mercados. enfoque en la practica dental.

a Planificacion de la jubilacion

~L Ayudar a crear un plan de retiro que asegure el mantenimiento del estilo de vida deseado, mediante la evaluacion de la situacidon financiera
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personal, estilo de vida y desarrollo de una estrategia de inversidn inteligente.
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Duplicamos la caja

Expertos en optimizacion de la caja y gestion financiera y estratégica para empresas del sector dental con una trayectoria

profesional demostrada.

. i @ -
© Experiencia A Empresas * Emprendimiento N
Mas de 25 aiios de Gestion de 300+ empresas | Fundador de 7 empresas\‘
experiencia en gestion  Desde grandes grupos Experto en
finanzas

industriales hasta PYMES

empresarial
personales y

Gestionando empresas desde 2005 empresariales

,,,,,,

Propuesta de Valor
|ﬁ Optimizo la caja de empresas del sector dental a travées de un método probado de:
- Inteligencia de negocio
» Gestion financiera
- Estratégia empresarial
 Planificacion personal y de jubilacion

CORTCCM FIMARCIERA VALENC



Algunos de nuestros clientes

" DINNBIER DENTAL

MAS QUE DIGITALIZACION



VAMOS A SUMERGIRNOS EN TU SITUACION
ACTUAL Y OBJETIVOS...

¢ Tienes claro que

o _ ¢, Trabajas como “un
ﬂ optimizas tu caja @

loco” y no lo ves

al 100%? reflejado en tu caja?
cTienes la

e sensacion (y tu .‘, . Te preocupa tu futuro,
bolsillo te da la tu jubilacion, no sabes si
razén) que tu tendras suficiente dinero
negocio no para mantener tu Estilo
Avanza, no crece? de vida actual?

SON LAS PREGUNTAS QUE LA MAYORIA DE MIS CLIENTES, DEL SECTOR

DENTAL, SE HACIAN ANTES DE CONOCERNOS

" ¢ Quieres dedicarte a lo

que te gusta “los
dientes”, y a la vez
quieres estar tranquilo
de que tu negocio va
“Viento en popa”?
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: PREGUNTARAS COMO "-

Tenemos claro la prioridades
de tu negocio.

Analizamos tu empresa, y

) El foco siempre es la caja
la competencia.

Analizamos tu situacion
financiera personal,
medimos tu Estilo de vida y
trazamos una estrategia de
Inversor inteligente para que
en tu retiro sigas con el
mismo poder adquisitivo.

Pivotamos para no
desviarnos de los objetivos
marcados

Disenamos con el gerente
la estrategia del negocio

LLevamos un control
mensual contigo para ver
todo va segun lo planificado

Implantamos herramientas
de estrategia y gestion en tu
negocio



ALGUNAS DE LAS HERRAMIENTAS QUE IMPLANTAREMOS
EN TU EMPRESA

El presupuesto
y control mensual

PIN-PROGRAMA Cash management

INTELIGENCIA |
NEGOCIO (PIN (tesoreria)
ELITE)

Cuadro mando Planificacion
Integral tesoreria

Estadisticas de
ventas,
margenes de los

productos, lineas
negocio, V
clientes....
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Programas PIN: Niveles de Servicio

PROGRAMA INTELIGENCIA NEGOCIO
SECTOR DENTAL

PIN BASIC PIN SELECT
v Finanzas Finanzas + Estrategia
v Herramientas de gestion Herramientas de Estraggia
v Presupuesto y control mes DAFO-CAME
v Planificacion tesoreria CANVAS
v Cuadro de Mando Integral MISION. VISION, VALORES
v Estadisticas ventas Diagnostico negocio

y competencia

Conocer hegocio

2.900 € y diferenciarse
+ cuota mes (segln neceidades) 3 : 5 0 0 €

+ cuota mes (segun necesdades)

Planificacion jubilacion (aparte)
Planificacion jubilacion (incluida)

PIN ELITE

v Finanzas + Estrategia +
Capital Humano +
Cilentes

v/ Formacion Pin (+40horas)

v/ Implantar PIN

los 3 maximas
los 3 conductores
los 4 pilares

5.900 €

+ cuota mes (segtin necesidades)

Planificacion jubilacion (incluida)

@ Cadaprograma esta disefiado para adaptarse a las necesidades especificas de cada negocio dental, ofreciendo un crecimiento
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escalonado en la complejidad y profundidad de la gestion financiera, estratégica, capital humano y clientes.



¢Hacemos un diagnéstico inicial sin coste? -
Economista con + 25 ahos de experiencia en Grandes grupos industriales internacionales \‘ . ’

Head DFV CONSULTING.

Direccion Financiera y Estratégica de manera externa. Hemos gestionando + de 300 PYMES como
Consultor externo

Empresario. Fundador de 7 empresas. Actualmente gestionando 3 companias.

Experto en Finanzas y Estrategia en empresas.

Creador Programa Inteligencia Negocio-PIN-

Experto y apasionado en Finanzas Personales. Inversor desde hace mas de 20 anos..
Certificacion EFTA n° ES20250485 (Asesor Financiero Acreditado por la Union Europea)

Escritor. Autor de “DOS AMIGOS Y UN DESTINO: FELICIDAD FINANCIERA”, “El camino hacia tl%: »
felicidad financiera” y “Como pollos sin cabeza (Y apagafuegos)” . % i

Poca Colomo EI. CAM'NO 00S AMIGOS
COP}O pollos HACIA TU FELICIDA Y UN DESTING:
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» ¥, “La suerte es lo que
I sucede cuando la
[ reparacmn se encuentra
~con la oportunidad”

SENECA

fc 'Ioma @dfvconsulting.com
+34 610318156

www.dfvconsulting.com
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